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HOPPFULLT. Maratongasellen Hypergene, med vd:n Per Hidenius och medgrundaren och deldgaren Per Engwall, vill véxa ytterligare, med hjélp av &nnu smartare it-l6sningar. FOTO: JOEY ABRAIT

”Kundens behov viktigast”

M Per Hidenius, vd och Per Engwall,

' ”Betydelsen av att utgd fran vira
medgrundare och teknisk chef.

kunders behov i allt vi gor och att lyckas
Vad driver er? attrahera de basta medarbetarna.”

”Beloningen i att se hur vi gor verklig ~ Var befinner sig bolaget om tva tre ar?
skillnad for vdra kunder nir de kan ”Forhoppningsvis har vi utvecklat
omsitta sina strategier i konkreta resul-  dnnusmartarel6sningar som har gett oss
tat” mojlighet att viixa pa den nordiska mark-
Vad ér det viktigaste ni har lirt er? naden.”

[ Maratongasell

FORETAG: TILLVAXT 2003-2013:

Hypergene 3207 procent

ORT: VERKSAMHET:

Malmé It-foretag

l%l 4= Viforsvarade titeln.

Vi &r valdigt glada att vi har vunnit Arets Advokatbyrd — Stora Klientpriset*— for andra &ret i rad.
Vi har fatt hogst omdomen i branschen pa kriterier som affarsnytta, engagemang, branschkunskap,
leveransférmaga och tillganglighet. Tack alla hdngivna medarbetare som gjort det méjligt.
Ga in pa setterwalls.se och se vad vi kan gora for ditt foretag.

*P\eg\s klient- och branschstudie Arets Advokatbyra 2012 och 2013 i samarbete med Bolagsjuristernas forening, som &r den stérsta studien i sitt slag i Sverige. S ETT E R WA L I_S

B Omsattning: 79,3 Mkr (2013).

H Resultat efter finansnetto: 6,6 Mkr.

H Anstiéllda: 86.

M Agare: Per Hidenius, Per Engwall och Ola Enquist
samt nyckelpersoner.




